
ФРАНШИЗА 
АВТОСЕРВИСА

Федеральная сеть СТО

Одна из самых выгодных франшиз в России



«Белый сервис» — первая в России сеть СТО, 
основанная на базе европейского опыта

Более 13 лет 

на рынке

*По версии портала https://moneymakerfactory.ru 2

42
СТО

Более

3.5 млн
обслуженных
клиентов

Четкое 
позиционировани
е на рынке

Высокая
степень 
автоматизации 
бизнес-
процессов

Самая доступная

франшиза автосервисов*



Преимущества франшизы «Белый сервис»
Что вы получаете, присоединившись к сети

Выше 

доходность

• Быстрый рост реализации
• Сокращение операционных 

издержек
• Минимальные инвестиции
• Быстрая окупаемость

Больше 

клиентский поток

• Федеральные и локальные 
рекламные кампании

• Круглосуточный контакт-центр
• Обслуживание корпоративных 

парков

Программа 

лояльности

• Передовая бонусная система 
привлечения
и удержания клиентов

CRM-система • Контроль входящего клиентского 
трафика

• Анализ эффективности рекламных 
кампаний

• Воронка продаж

Высокая 

автоматизация

• Автоматическое ценообразование. 
Стоимость услуг =работа + 
запчасть

• Автоматический подбор запасных 
частей по оригинальным каталогам

• Поиск поставщика по наилучшей 
цене

Ниже 

расходы
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Льготные условия 

поставки з/ч

• Оптимизация штатного 
расписания

• Меньше расходов на рекламу
• Снижение стоимости покупки 

з/ч и оборудования
• Эффективная система мотивации 

персонала

• Низкие цены на запчасти
• Отсрочка платежа до 40 дней
• Возврат запчастей без финансовых 

потерь

Программы 

обучения

• Бесплатные программы обучения 
и повышения квалификации
для мастеров и диагностов



Уникальная онлайн-платформа OLA позволяет 
поддерживать высокое качество сервиса и цены ниже, 
чем у конкурентов

Моментальное 
ценообразование —
определение стоимости 
работы с запчастью всего 
за 20 секунд

Подбор запчастей 
от авторизованных 
поставщиков →
максимальная
прибыль автосервиса

Интеграция
с

и
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=
10 499

Концепция сети СТО «Белый сервис»

руб.

За 20 секунд система OLA определит, сколько будет стоить замена 

амортизатора на любой автомобиль

Мы – единственная компания на рынке, предлагающая клиенту 
фиксированную цену, которая включает стоимость работ и запчастей

+ +

5



Система OLA — единая точка контроля процессов от закупок 
и взаимоотношений с клиентами до мотивации персонала

1С Бухгалтерия

Сайт

Мобильное 

приложение

Рабочее 
место 
мастера-
приемщикаСТО

ИТ-система OLA CRM
Поставщики 

запчастей
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Мобильное приложение БЕЛЫЙ СЕРВИС

Для клиентов

• Показывает количество накопленных бонусов
• Информирует об акциях
• Информирует о местонахождении СТО
• Позволяет быстро записаться

Для СТО

• Удерживает клиентов
• Привлекает новых клиентов
• Сохраняет историю обслуживания
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Открытие автосервиса по франшизе «Белый 
сервис» занимает от 1до 2 месяцев

01 Заполните

заявку на сайте 02 Звонок

от менеджера 03 Заключение

договора
и оплата 
вступительного 
платежа

06 Отладка

процессов
и запуск 
автосервиса / 
бизнеса

05 Поэтапная

подготовка
к открытию
(4–6 недель)

04 Выезд

специалиста
по развитию
для согласования
плана подготовки
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Форматы сотрудничества

Формат

+Базовый

Тариф

Оптимальный

Базовый

Оптимальный

Базовый

500

Паушальный 

платеж, тыс. руб.

300

400

250

250

2%

Роялти

3,5%

2%

3,5%

2%

Рекламная 

поддержка

+

+

+

+

Бесплатно

Лиды 

Бесплатно

Бесплатно

Бесплатно

Бесплатно

Бесплатно

Базовое 

обучение 

для МП

Бесплатно

Бесплатно -

Бесплатно

Бесплатно -

Бесплатно -

Комплект 

спецодежды
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Бесплатно

Бесплатно

-

-

-

Дополнительное 

обучение для МП

Бесплатно

Бесплатно

Основной

формат

от 4 постов

Малый 

формат

3 поста

Мини 

формат

2 поста



Примеры размещения СТО Белый Сервис

Подробнее условия изложены на сайте www.beliyservice.ru 10

Дилерский формат

(Петрозаводск)

Шинный центр

(Владивосток)

Формат НСТО Белый Сервис 

(Муравленко)

Малый формат 

(Липецк)

Требования к СТО

• Расположение
в населенном пункте 
от 50 000 жителей

• Площадь СТО от 100 кв. м 
до 500 кв. м

• Высота ремзоны 4,5 м

• Наличие 
квалифицированного 
персонала с опытом 
обслуживания иномарок 
(предпочтителен опыт 
работы у официального 
дилера)

http://www.beliyservice.ru/
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19,7 26,9 31,2
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1,3
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12 24 36 48 60

Окупаемость СТО «Белый сервис»

Действующее СТО Новое СТО

500

242

116

Динамика основных 

финансовых 

показателей,

млн руб.

Выручка

Чистая прибыль 

Рентабельность

по чистой прибыли

6 743 6 812 6 825 7 245 7 921

8
11 13 14 14

10 000

8 000

6 000

4 000

2 000

0

12 24 36 48 60

+17%

+75%

Структура 

инвестиций

для открытия СТО,

тыс. руб.

+32%

+100%

Паушальный взно

Покрытие кассовы
разрывов до точки
безубыточности

Ремонт помещения
для аренды
и мебель

Оборудование

с

х

5 983

Маркетинг

Покрытие кассовых
разрывов до точки
безубыточности

0 12

Паушальный взнос

Месяцы

Месяцы

-0,8 1,3
5,2

10,1
17,7

26,6

24 36 48 60

-5,1 -4,0 -1,4 2,4
9,6

18,3

0 12 24 36 48 60Месяцы

Окупаемость 

инвестиций в СТО,

млн руб.

Денежный поток
СТО накопительным 
итогом

Динамика среднего 

чека и кол-ва

клиентов в день

Средний чек, руб.

Кол-во клиентов, 
чел.

931
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«Белый сервис» в рейтинге франшиз



Наши партнеры и корпоративные клиенты

И другие…
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Становясь нашим партнером, вы получаете

Высокую доходность

при доступных инвестициях

Гарантированный

клиентский поток

Готовые процессы

с высокой автоматизацией

Проверенную европейскую 

модель бизнеса с более чем 10-

летний опыт работы на

российском рынке

Техническую 

поддержку
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Заполнить заявку на франшизу:

https://www.beliyservice.ru/partners/

+7 (499) 350-44-24 (доб. номер 108)
E-mail service@bsto.ru

https://www.beliyservice.ru/partners/
mailto:service@bsto.ru

